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作業時間
が減る。

契約率が
上がる。

工数 

90% 
DOWN

契約率 

25% 
UP

シミュレーション時間
たった5秒

× 

多くのお客様で広く効果が出始めております。
相見積もりで負けることが増えた、カラーシミュレーションに時間とお金がかかる…様々な課題に対し

て、同業各社がどう乗り越えたかをご紹介します。特許取得のAI技術で高品質なシミュレーションが可能

になることで、従来ツールでは難しかった「契約前の完成イメージ提示」をスピーディーに実現。クレ

ーム防止にとどまらず、契約率向上につながるツールとして活用の幅が増えています。



活用方法
Q

現場調査の際にお客様のお住まいを撮影して活用
A

特にお見積もりを提出するタイミングで、「AIでカラーシミュレーションがで

きるんですよ」とご説明し、その場で実際に色が変わるのをお見せする流れで

す。AIが話のきっかけにもなりますし、ご契約前に仕上がりのイメージを具体

的にお持ちいただくことを一番の目的としています。
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成果
Q

お客様の“納得感”が格段に高まった
A

ドローン診断で屋根の現状を正確にお見せし、AIで塗装後イメージをその場で

共有することで納得感を醸成。最新技術を活用している姿勢そのものが、「最

先端の会社」という信頼感。以前は時間と費用をかけてシミュレーションを外

注していましたが、そのコストを大幅に抑えることができた。
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タナカ工業株式会社

本社：青森県八戸市／創業：2008年／社員数：5名

現場調査での使用で
契約率が25%アップ
最新技術の活用が信頼感に
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株式会社マルシン

本社：岩手県紫波郡／創業：2007年／社員数：30名

「イメージと違う」を防ぐ。
妥協しない色決めと
顧客満足・リピート提案

活用方法
Q

現地提案と「冬期間のコミュニケーション」に
A

主に2つのシーンで活用しています。ひとつは現地での調査時に塗り替え後の

イメージをその場で提案する場面。もうひとつは、雪国・岩手ならではの冬期

間のコミュニケーションです。契約から施工まで時間が空くお客様に、AIで作

成したイメージをLINEで送りながら色を検討し、信頼関係の構築につながっ

ています。また、マスキング処理が不要となりAIが自動処理してくれるため、

営業マンの負担も大幅に軽減されました。
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おすすめポイント
Q

何よりの魅力は、圧倒的なスピード
A

AIカラーシミュレーションは即時に作成でき、ZOOMなどでつなぎながらお客

様と一緒に色選びが可能。「イメージと違う」を防ぎ、気兼ねなく希望を伝え

られるため、納得感の高い色決めにつながります。その結果、満足度が高ま

り、リピートや紹介、次の提案機会を生み出す強みになります。
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株式会社石川商店

本社：東京都品川区／創業：1951年／社員数：2名

作業工数がほぼ0に。
お客様の温度感が上げられ、
契約率もUP。

活用方法
Q

現場調査が終わった後、すぐに色の打ち合わせ
A

カラーシミュレーションはこれまでも行っていましたが、時間がかかるので契

約後にしかできていませんでした。

現地調査で現場に行ったら、すぐに帰るのではなく、AIでシミュレーションを

行います。見積よりも先に、色のイメージを伝えて塗装をすることにワクワク

してもらっています。
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成果
Q

契約率15％向上、作業時間90％削減を実現
A

導入した月には、3件中3件が契約に繋がりすぐに効果を感じました。

半年ほどで均してみると、外壁塗装の案件は15%以上契約率が向上しました。

これまで1時間かけていた作業もほぼ0になったので、作業時間が減りつつ契約

率が上がり一石二鳥です。
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シンプルで、わかりやすい。
なのに高速・高品質。

素材変更

よりリアルな質感を表現。素材に応じた単価
UP提案に効果的。

施主共有

リンクを送るだけで施主がスマホで色選び。
来店不要で満足度UP。

多彩なカラーバリエーション

日塗工や大手メーカーなど、26/5月時点で
1,500色以上に対応。

スマホ・タブレット対応

スマホやタブレットでも使用可能。
外出先でもその場で提案。

特許取得済み

特許第7805059号　登録日：2026年1月15日
独自技術で高精度を実現。

5秒でシミュレーション
写真をアップロードするだけ。
AIが自動で破風・鼻隠しまで認識。



1 5 分の無料デモへ！

お手元の現調画像で
シミュレーションを
してみませんか。

「本当に5秒？」をデモでお確かめください。

無料デモを申し込む

お問い合わせ

03-6774-7979（平日9:00〜19:00）

info@h-scape.com

写真1枚でデモ可能 / 所要時間15分 / オンライン対応

https://meetings-na2.hubspot.com/t-meisho/aicolor?utm_source=lp&utm_medium=mail&utm_campaign=brochure
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